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1-2 ORACIONES MAXIMO POR RESPUESTA
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DEFINIR EL PROBLEMA
DEL CLIENTE

7

POR QUE

DEFINIR LA SOLUCION
PROPORCIONADA

PRECIOS +
ESTRATEGIAS DE
FACTURACION

FLUJOS DE INGRESOS

ESTRATEGIA DE
ALCANCE AL CLIENTE

ESTRATEGIA DE
GENERACION DE
REFERENCIAS

COMPETIDORES
PRINCIPALES

NUESTRA VENTAJA
COMPETITIVA

MARCADOR DE HITOS
DE EXITO 1

MARCADOR DE HITOS
DE EXITO 2

FACTORES INTERNOS

FORTALEZAS (+) DEBILIDADES (-)

METRICA COMPETENCIA | MARKETING | GANANCIAS

FACTORES EXTERNOS

OPORTUNIDADES (+) AMENAZAS (-)
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https://es.smartsheet.com/try-it?trp=27813&utm_language=ES&utm_source=template-pdf&utm_medium=content&utm_campaign=ic-One-Page+Business+Plan-pdf-27813-es&lpa=ic+One-Page+Business+Plan+pdf+27813+es

DESCARGO DE RESPONSABILIDAD

Todos los articulos, las plantillas o la informacidén que proporcione Smartsheet en el sitio
web son solo de referencia. Mientras nos esforzamos por mantener la informacion
actualizada y correcta, no hacemos declaraciones ni garantias de ningun tipo,
explicitas o implicitas, sobre la integridad, precision, confiabilidad, idoneidad o
disponibilidad con respecto al sitio web o la informacion, los articulos, las plantillas o los
grdficos relacionados que figuran en el sitio web. Por lo tanto, cualquier confianza que
usted deposite en dicha informacidn es estrictamente bajo su propio riesgo.



