EJEMPLO DE PLANTILLA SIMPLE DE LIENZO DEL MODELO DE NEGOCIOS

ASOCIACIONES CLAVE w

Colaboracion con los gobiernos locales para
la colocacion de estaciones, asociaciones con
proveedores de energia renovable y alianzas
con fabricantes de vehiculos eléctricos.

ESTRUCTURA DE COSTOS

Inversion en infraestructura de estaciones de carga, desarrollo de tecnologia,

costos personales y gastos de marketing.

ACTIVIDADES CLAVE ] g_/]\ PROPUESTAS DE VALOR
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Operacién y mantenimiento de Ofrecer soluciones de carga rapidas,
estaciones de carga de vehiculos fiables y respetuosas con el medio ambiente

a los propietarios de vehiculos eléctricos, con
un servicio al cliente superior y tecnologia
avanzada.

eléctricos, gestion de atencion al cliente y
actualizaciones tecnoldgicas continuas
para un servicio eficiente.

RECURSOS CLAVE N
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Especifique los recursos fisicos, intelectuales,
humanos y financieros de los que depende su
modelo de negocios.

= FLUJO DEINGRESOS

Pruebe M4 smartsheet gratis

RELACIONES CON S(Q), SEGMENTOS DE CLIENTES @é@
AN

LOS CLIENTES

Construir relaciones leales con los clientes
a fravés de un servicio confiable,
programas de lealtad de los clientes y
soporte receptivo.

CANALES |

Accesibilidad al servicio a tfravés de una
aplicacion para dispositivos moviles,
plataformas en linea para reservar y
pagar, y estaciones de carga ubicadas
estratégicamente.

Apuntar a propietarios individuales de
vehiculos eléctricos, flotas comerciales
y vehiculos gubernamentales que
requieren servicios de carga regulares.

Ingresos por servicios de pago, planes de suscripcion para usuarios frecuentes y asociaciones para instalaciones de estaciones.


https://es.smartsheet.com/try-it?trp=28101

DESCARGO DE RESPONSABILIDAD

Todos los articulos, las plantillas o la informacion que proporcione Smartsheet en el sitio
web son solo de referencia. Si bien nos esforzamos por mantener la informacion
actualizada y correcta, no hacemos declaraciones ni garantias de ningun tipo,
explicitas o implicitas, sobre la integridad, precision, confiabilidad, idoneidad o
disponibilidad con respecto al sitio web o la informacion, los articulos, las planfillas o los
grdficos relacionados que figuran en el sitio web.

Por lo tanto, cualquier confianza que usted deposite en dicha informacion es
estrictamente bajo su propio riesgo.



	ASOCIACIONES CLAVE Colaborac i ón con l os gob i ernos l oca l es para la co l ocac i ón de estac i ones asoc i ac i ones con proveedores de energ í a renovab l e y a l i anzas con fabr i cantes de vehículos eléctricos: Colaboración con los gobiernos locales para la colocación de estaciones, asociaciones con proveedores de energía renovable y alianzas con fabricantes de vehículos eléctricos.
	RECURSOS CLAVE Espec i f i que l os recursos f í sicos i ntelectua l es humanos y f i nanc i eros de los que depende su modelo de negoc i os: Especifique los recursos físicos, intelectuales, humanos y financieros de los que depende su modelo de negocios.

	PROPUESTAS DE VALOR Ofrecer so l uc i ones de carga ráp i das f i ab l es y respetuosas con el med i o amb i ente a l os prop i etar i os de vehícu l os eléctr i cos con un serv i c i o a l c l i ente super i or y tecno l og í a avanzada: Ofrecer soluciones de carga rápidas, 
fiables y respetuosas con el medio ambiente a los propietarios de vehículos eléctricos, con un servicio al cliente superior y tecnología avanzada.

	SEGMENTOS DE CLIENTES Apuntar a propietar i os individuales de vehículos eléctricos f l otas comerciales y vehícu l os gubernamenta l es que requ i eren serv i c i os de carga regu l ares: Apuntar a propietarios individuales de vehículos eléctricos, flotas comerciales 
y vehículos gubernamentales que 
requieren servicios de carga regulares.

	ESTRUCTURA DE COSTOS Invers i ón en i nfraestructura de estac i ones de carga desarro l l o de tecno l og í a costos persona l es y gastos de market i ng: Inversión en infraestructura de estaciones de carga, desarrollo de tecnología, 
costos personales y gastos de marketing.

	FLUJO DE INGRESOS Ingresos por serv i c i os de pago p l anes de suscr i pc i ón para usuar i os frecuentes y asoc i ac i ones para i nsta l ac i ones de estac i ones: Ingresos por servicios de pago, planes de suscripción para usuarios frecuentes y asociaciones para instalaciones de estaciones.
	Text1: Operación y mantenimiento de estaciones de carga de vehículos eléctricos, gestión de atención al cliente y actualizaciones tecnológicas continuas para un servicio eficiente.


	Text3: Construir relaciones leales con los clientes a través de un servicio confiable, programas de lealtad de los clientes y soporte receptivo.
	Text4: Accesibilidad al servicio a través de una aplicación para dispositivos móviles, plataformas en línea para reservar y pagar, y estaciones de carga ubicadas estratégicamente.


