Ejemplo de plantilla de propuesta para
evento de recaudacion de fondos en PDF

HOPE GALA: A Night for Children’s
Education

Propuesta infegral para una velada
benéfica

NOMBRE DEL EVENTO | Hope Gala 20XX

FECHA DE PRESENTACION

DE LA PROPUESTA 15 de septiembre de 20XX

PREPARADO PARA Fundacién Educate the Future

PREPARADO POR = Marta Hicks, planificadora de eventos
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https://es.smartsheet.com/try-it?trp=28170

INTRODUCCION

Esta propuesta estd disenada para los organizadores de eventos y fundaciones benéficas que se centran en maximizar el compromiso y las donaciones
para causas vitales. Este documento, especificamente diseiiado para la fundacién Educate the Future, describe la planificaciéon estratégica para la
préoxima Hope Gala, destinada a apoyar la educacion de los nifos a nivel mundial.

INFORMACION GENERAL DEL EVENTO

La Hope Gala es una velada dedicada a recaudar fondos para programas educativos para ninos desfavorecidos en todo el mundo.
e Fecha propuesta: 20 de noviembre de 20XX
¢ Ubicacion: The Grand Ballroom, City Center Hotel, Nueva York
e Objetivos: Recaudar $200 mil para programas educativos y aumentar la conciencia de la crisis educativa a nivel mundial.

PUBLICO OBJETIVO

Fildntropos, educadores, celebridades y toda persona apasionada por contribuir a la educacion de los ninos. El evento estd disenado para resonar
con las personas que estdn ansiosas por marcar una diferencia tangible.

PATROCINIO Y PARTICIPACION DE DONANTES

e Patrocinador Oro: $10 mil. Incluye ubicacién premium en las mesas, aparicidén de la marca en todos los materiales y la oportunidad de disertar.
e Patrocinador Plata: $5000. Incluye ubicacién selecta en las mesas y reconocimiento de la marca en el programa del evento.
e Patrocinador Bronce: $2500. Incluye reconocimiento de la marca en el programa del evento.

Estrategias para la participacién de los donantes: Alcance personalizado, narracion atractiva y muestra de impactos tangibles de las contribuciones.
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MARKETING Y PROMOCION

Una estrategia de marketing multicanal que abarca campanas en redes sociales, comunicados de prensa e invitaciones directas a posibles
patrocinadores y donantes. Los materiales promocionales incluyen folletos de eventos y banners digitales que destacan la causa y los detalles del
evento.

DESCRIPCION GENERAL DEL PRESUPUESTO
COSTOS PREVISTOS

Servicio de
Alquiler del lugar comiday Entretenimiento Marketing Varios TOTAL
bebida
$30 mil $20 mil $10 mil $5000 $5000 $70 mil

GANANCIAS PREVISTAS

Fuente 1 Fuente 2 Fuente 3 Fuente 4 Fuente 5 TOTAL

$25 mil $25 mil $50 mil $100 mil $0 $200 mil
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LOGISTICA

Lugar = Grand Ballroom, equipado con equipos AV de Ultima generacidn para presentaciones y actuaciones.

Servicio de comida y

bebida Comida gourmet de fres platos con opciones para todas las restricciones dietarias.

Enfretenimiento  Banda en vivo y orador invitado sobre la importancia de las iniciativas educativas globales.

PROGRAMA DEL EVENTO

6:00 p.m.  Coctel de bienvenida

7:00 p.m.  Discurso de bienvenida del presidente de la Fundacién
7:30 p.m.  Cenay discurso de apertura

9:00 p.m. | Subasta en vivo

10:00 p.m.  Actuacién musical

METRICAS DEL EXITO

Los criterios incluirdn el total de fondos recaudados en comparacién con el objetivo, los comentarios de los asistentes, las métricas de participacién
en las redes sociales y una mayor conciencia publica de la causa.
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APROBACION Y PROXIMOS PASOS

FIRMA

Nombre

FECHA

DD/MM/AA
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DESCARGO DE RESPONSABILIDAD

Todos los articulos, las plantillas o la informacidn que proporcione Smartsheet en el sitio web son solo de referencia. Si bien nos esforzamos por
mantener la informacién actualizada y correcta, no hacemos declaraciones ni garantias de ningun tipo, explicitas o implicitas, sobre la
integridad, precision, confiabilidad, idoneidad o disponibilidad con respecto al sitio web o la informacién, los articulos, las plantillas o los gréficos

relacionados que figuran en el sitio web. Por lo tanto, cualquier confianza que usted deposite en dicha informacion es estrictamente bajo su
propio riesgo.
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